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Transp or t Door Joris Delporte

Concurreren door intelligent te ondernemen

J.P. Vis ziet markt evolueren
‘Als specialist in groupagevervoer naar Zweden zetten we in op langdurige klantrelaties’, stellen René en 

Claudia Vis van J. P. Vis. ‘Zweden hechten dan ook veel belang aan kwaliteit en betrouwbaarheid. Zweedse 

degelijkheid, zo je wil. Dat is dan ook ons concurrentievoordeel op Oost-Europese transportbedrijven. 

Alleen investeren en innoveren houdt Nederland als transportland op de kaart. Zolang de overheden ons 

tenminste niet vleugellam maken met milieueisen, kilometerheffingen en de 48-urige werkweek.’

‘Transport van en naar Zweden is al meer 
dan 35 jaar de specialiteit van ons fami-
liebedrijf’, vertellen René en Claudia Vis 
van het internationale transportbedrijf 
J.P. Vis uit Kwintsheul. ‘Toen onze vader 
en oom nog aan het roer stonden, begon 
het Scandinavische avontuur met contai-
nervrachten ijsbergsla naar Helsingborg 
te vervoeren. Intussen zijn we uitge-
groeid tot een middelgrote specialist in 
groupagevervoer naar Zweden. Voor die 
activiteit alleen al zetten we 45 eigen 
eenheden en 30 vaste charters in.’

Frisse ideeën na overname
‘Toen Claudia, Jan, John en ik J.P. Vis 
van de derde generatie overnamen in 
juni 2005, omvatte ons werk bijna uit-
sluitend vervoer van groente en fruit’, 
vertelt René Vis. ‘Maar nieuwe mensen 
brengen frisse ideeën in de zaak en na 
de overname hebben we ervoor gekozen 
meer diverse transporten uit te voeren. 
Een koerswijziging die inspeelt op de 

veranderingen in de transportwereld. 
De tijd van complete ladingen behoort 
onherroepelijk tot het verleden.’ Claudia 
Vis vult aan: ‘De overname was ook de 
aanzet om nog meer op acquisitie in te 
zetten. Zo hebben we de grote planten-
expediteur Noviflora in januari aan ons 
klantenbestand toegevoegd. Onze activi-
teiten voor een meer langdurige klant, de 
Zweedse supermarktketen ICA, hebben 
we fors uitgebreid. Van hoofd- en doch-
teronderneming zijn de planningsafdelin-
gen samengevoegd, om de efficiëntie te 
verhogen. Elk familielid in het manage-
ment heeft ook tot op zekere hoogte 
een interne vervanger. Want werken met 
bederfelijke waren vereist snelle beslis-
singen. In drukke periodes, zoals de laat-
ste maanden, dreigen soms wat pallets te 
blijven staan. J.P. Vis is erin geslaagd de 
groupage naar Zweden zo af te stemmen 
dat dit nooit uiteindelijk nooit gebeurt. 
Een bewijs van onze kunde in dit specia-
lisme.’ 

Grootste op Zweedse groentemarkt
‘Met ICA en andere klanten hebben we 
traditioneel langdurige klantrelaties’, 
stelt René Vis. ‘Zo vervoeren we al 25 
jaar Wasa knäckebröd en meer dan 30 
jaar onderdelen voor Scania vanuit Zwe-
den naar Zwolle. Toch een graadmeter 
voor onze betrouwbaarheid. Zweden 
hechten hieraan nog meer belang dan 
anderen, omdat ze zelf ook heel cor-
rect zaken doen. Dankzij onze goede 
reputatie hebben we liefst 85 procent 
van het groupagevervoer van groente 
en fruit van Nederland naar Stockholm 
in handen.’ Claudia Vis vervolgt: ‘Ons 
dochterbedrijf REVI Groente- en Fruit-
transport, dat binnenlands transport van 
groente, fruit en vlees verzorgt, werkt in 
synergie met onze internationale trans-
portonderneming. Zo verzorgt REVI met 
twaalf eigen vrachtauto’s en acht vaste 
charters onder meer de lokale inzameling 
en andere logistieke activiteiten voor ICA 
in onze loods te Waddinxveen. Het bloe-




